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SUR LE NET

E-     BUSINESS...L'actu du web
Par I.M'B

"OUVERTURE" : L'AVION DE 
LIGNE LE PLUS RAPIDE AU 
MONDE

Boom Supersonic, une jeune en-
treprise vient de donner des nou-
velles de son avion supersonique 
"Ouverture". Selon ses propres 
termes, cet avion devrait devenir 
lors de sa mise en service " l'avion 
de ligne le plus rapide au monde 
". Il faut dire qu’avec une vitesse de 
croisière au-dessus de Mach-1, les 
caractéristiques de cet avion ont de 
quoi faire rêver. Le monde des airs 
n’avait plus vu un monstre pareil 
depuis la fin du Concorde. Comme 
pour le projet franco-britannique, 
les difficultés lors de la conception 
d’" Ouverture " sont nombreuses 
et les nouveaux plans de Boom 
Supersonic sont moins ambitieux.

CRYPTOMONNAIE : LA PÊCHE 
AUX CLIENTS

Pour tous les clients de la plate-
forme américaine Voyager Digital qui 
a fait faillite, FTX veut leur proposer 
un remboursement de leurs avoirs. 
L’offre de son concurrent promet 
de retrouver ses fonds en l’échange 
d’une ouverture de compte sur sa 
plateforme. En réaction, les avocats 
de Voyager Digital ont qualifié l’opé-
ration de “proposition trompeuse”.

LA STRATÉGIE FTX POUR 
PIQUER LES CLIENTS DE 
VOYAGER DIGITAL

En substance, FTX souhaite racheter 
tous les actifs des clients de Voyager, 
et un plan pour leur permettre d’ou-
vrir un compte et de retrouver leurs 
anciens fonds de façon anticipée. 
FTX ne réceptionnerait pas les fonds 
des clients directement, mais avan-
cerait chacun à hauteur de ce qu’il 
avait sur les services de son rival.
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VOICI un portail qui, 
en deux mois, per-
met d'améliorer votre 

anglais des affaires, ou votre 
niveau d'interprétariat. Dirigé 
au Gabon par Clément Raoul 
Obame, diplômé de l'ENS et de 
Cape Penninsula University of 
Technology, en Afrique du Sud, 
CLCL est un organisme de for-
mation en anglais. Lequel offre à 
l'apprenant un bain linguistique 
virtuel qui requiert la pratique 
de l'anglais en permanence.
Dès sa création, CLCL s’est clai-

rement engagé pour faire la dif-
férence en faveur de la jeunesse 
africaine. Nos jeunes doivent 
s’arrimer aux compétences du 
XXIe siècle. Ce n’est pas une op-
tion et en deux mois, l'organisme 
de formation vous renforce vos 
compétences, peu importe le 
niveau (A1, A2, B1, B3, C1, C2)
En ligne avec cette promesse 
et ce, pour une rentrée scolaire 
réussie, CLCL lance, au Ga-
bon, le Programme " CLCL for 
The People ". Celui-ci propose 
à 100 % des cours d’anglais et 
d’initiation à l’informatique à 
30 élèves/étudiants de niveau 
débutant en anglais, peu importe 

leur niveau scolaire respectif. Ce 
programme couvre Libreville et 
les 8 autres provinces du Gabon.
Au terme de la formation, vous 

serez apte à passer le TOEIC/
TOEFL pour les meilleurs. Dans 
tous les cas, vous passez un exa-
men.

CLCL POUR L'ANGLAIS DES AFFAIRES ET L'INTERPRÉTARIAT
Portails commerciaux

Innocent M'BADOUMA.
Libreville/Gabon
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DANS la communauté es-
tudiantine des Gabonais 
au Maroc, on connaît 

Codah Exchange, une start-up 
qui essaie de trouver ses repères 
dans le domaine de la Fintech, 
notamment avec le transfert 
d'argent. Son cœur de métier : 
les " transferts rapides de fonds 
et, plus généralement, toutes les 

opérations commerciale, indus-
trielle, financière, mobilière ou 
immobilière pouvant se rattacher 
directement ".
Les parents d'étudiants appre-
nants dans les principales villes 
du Maroc se réjouissent de l'arri-
vée de Codah Exchange. Depuis 
des années, face à l'embouteillage 
d’envoi d'argent chez certains 
opérateurs économiques clas-
siques, Codah Exchange s'est 
engouffrée dans la brèche des 

services financiers numériques. 
"Pas besoin de se déplacer jusqu'à 
son siège sis au Bas de Gué-Gué, 
on peut envoyer depuis son bu-
reau ou sa maison par Mobile 
monnaie", précise un membre de 
l'Union des Gabonais du Maroc, 
principale association des Gabo-
nais au Maroc.
Et la start-up qui mise sur la 
rapidité de transfert vers le Ma-
roc, la Côte d'Ivoire et le Came-
roun n'hésite pas à afficher ses 

tarifs. En effet, là aussi, c'est le 
bouche-à-oreille qui a construit 
la réputation de la jeune start-up 
d'échanges d'argent.
Pour son développement, la 
start-up ne semble miser que 
sur les réseaux sociaux les plus 
utilisés par les jeunes : Ins-
tagram, Facebook et whatsApp. 
En termes de stratégie client, 
Codah Exchange mise sur la 
proximité avec les organisations 
associatives.

Innocent M'BADOUMA
Libreville/Gabon

Codah Exchange pour son ancrage au Gabon

Le transfert d’argent en quelques clics : cœur de métier de Codah. 
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